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总经销商 

全球/一级经销商 

白金、金牌、银牌、认证经销商 

商业经销商 

• 物流平台/资金平台 

• 增值拓展（渠道拓展、技术支持、品牌推广） 

• 向二级渠道供货，不能直接向最终客户销售  

 

• 战略行业客户关系平台建设 

• 提供华为产品的技术支持、解决方案、品牌支持工作 

• 直接向最终客户销售，不向二级渠道供货 

• 区域内行业客户关系平台建设 

• 提供华为产品的技术支持、解决方案、品牌支持工作 

• 区域商业市场的销售 

• 利用自身的下级渠道、客户关系，通过分销、项目等形 

     式覆盖华为看得到、想拓展但不易覆盖区域市场 

渠道角色定位 
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UC经销商认证标准 

注册资金  定位  人员要求（最低） 认证要求 

白金 500万元 

及以上  

区域 3名销售人员，2名售前工程

师（需要通过考试）  

1、年度销售800万元及以上 

2、在相关行业或区域有一定行业地位，具备服

务能力  

金牌 200万元 

及以上  

区域 2名销售人员， 2名售前工

程师（需要通过考试） 

1、年度销售达到500万元及以上 

2、在相关行业或区域有一定行业地位，具备服

务能力 

银牌 100万元 

及以上  

区域 2名销售人员，1名售前工程

师（需要通过考试）  

1、年度销售达到200万元及以上 

2、在相关行业或区域有一定行业地位，具备服

务能力 

商业 200万元 

及以上  

区域 3名销售人员，2名售前工程

师（需要通过考试）2名技

术工程师 

1、分销产品年度销售达到授权区域年度目标的

认证经销商（一类区域200万元，二类区域150

万元，三类区域100万元；2、在相关区域有具

备服务能力和分销能力  

认证经

销商 

50万元 

及以上  

区域 1、年承诺销售目标超过50万元及以上 

2、具备UC产品销售经验  
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